Les seniors, clientele
tres convmtee

LOGEMENT

Les revenus du troisiéme age
ont fortement augmenté,

et, avec eux, l'intérét

des professionnels

de 'immobilier.

ETIENNE OPPLIGER

es seniors qui sont aux
portes de la retraite,
jouissant d’'une bonne

santé, avec une espérance de vie
d'une vingtaine d’années, dispo-
sant de revenus confortables et
souvent mieux lotis que des ac-
tifs, il y en a de plus en plus en
ce début de XXle siécle. De
récentes études menées sous
Tégide de I'Office fédéral des
assurances sociales l'indiquent
clairement: si 6% des retraités
présentent de tres faibles res-
sources financieres, a l'inverse,
une majorité d’entre eux se trou-
vent dans une situation «bonne
a trés bonne», grace a la pré-
voyance  professionnelle, a
T’épargne individuelle et, sou-
vent, & une activité rémunérée
durant la retraite.

Bonnes opportunités

Cette situation a forcément
révélé quelques opportunités
que les professionnels de I'im-
mobilier se sont empressés de
saisir. Une de leurs associations
faitieres, SVIT School, a choisi ce
theme - «Construire pour les
seniors» - pour sa 2e Journée
romande de la promotion im-
mobiliére.

Les logements avec service

PIERRE LE TULZ0

ce mélange des générations.»

pour les seniors - lisons «jeunes
seniors a partir de 55ans» -
constituent un de ces marchés
en plein développement; a
I'image de Bonacasa, une solu-
tion proposée par une société
spécialisée dans les logements
avec service, Bacher, et présen-
tée devant le séminaire de SVIT
School par Damian Constantin,
consultant. Elle a été appliquée,
jusqu’a présent, a 470 apparte-
ments et maisons; 1500 loge-
ments sont actuellement en pro-
jet ou en voie de réalisation.
Apres la Suisse alémanique, Bo-
nacasa s’implante progressive-
ment en Suisse romande avec
des projets a Lausanne et a
Neuchatel.

OUVER'I'Dmian Constantin: «Nous vouloséviter de créer
des ghettos de personnes agées en favorisant
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Le public cible, ce sont donc
les seniors de plus de 55 ans
encore actifs, qui veulent rester
indépendants tout en bénéfi-
ciant d’'une bonne qualité de vie
et d’'une sécurité. Le standard de
Bonacasa repose sur trois pi-
liers. Le standard de construc-
tion, tout d’abord, prévoit des
systemes de douche de plain-
pied, des stores électriques ou
encore des passages sans seuil
d’'une piece a lautre, pour ne
citer que ces trois exemples.

En ce qui concerne l'aspect
sécurité, l'offre comprend, no-
tamment, une permanence d’ap-
pel d’urgence jour et nuit et un
systeme de verrouillage méca-
tronique, la possibilité d’un rac-

cordement avec les proches de
Poccupant du logement, la socia-
lisation dans le batiment ou
dans le quartier par l'intermé-
diaire d’'un intranet et l'acces a
une plate-forme d’information.
Le troisiéme pilier du standard,
ce sont les prestations de ser-
vice. L3, la liste est trés vaste, qui
va des emplettes a la lessive, en
passant par l'entretien du loge-
ment; autant de services offerts
a la carte et qui sont payables
uniquement en cas d’utilisation.

Bel exemple biennois

Parmi les références Bona-
casa, Damian Constantin cite
volontiers les réalisations du
Parc de la Suze, a Bienne. Elles
bénéficient d'un heureux mé-
lange de générations et de clas-
ses sociales; le concept ne
s’adresse en effet pas seulement
aux seniors de plus de 55 ans,
mais aussi a la génération sui-
vante, et une partie des loge-
ments est vendue en PPE - trés
recherchée par des propriétaires
qui renoncent a leur villa -, alors
que les autres sont mis en loca-
tion.

Par ailleurs, une maison de
retraite a été implantée au Parc
de la Suze, directement a coté de
lensemble des logements. Mé-
lange également a Biberist, mais
avec un restaurant raccordé a
I'immeuble locatif construit avec
le méme standard. «Nous vou-
lons éviter de créer des ghettos
de personnes Aagées en favori-
sant ce mélange des généra-
tions», affirme Damian Cons-
tantin.m






