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zu verkaufen und zZu vermleten
2= bis 4"z-Zimmer-Wohnungen

* Einmalige Panoramalage

» Gedeckte Terrasse bis 26,6 m?
* Minergiebau

* Pelletheizung, Solarenergie

* WM / Tumbler in der Wohnung
* hindernisfreie Bauweise

Freie Besichtigung der Muster-
Wohnung am chemin de la Maison-
Blanche im November jeden Freitag
von 16 bis 19 Uhr

i
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Information:

Bracher und Partner AG
Andreas Keller, T 032 345 35 45
kontakt@bracher.ch
www.beausite-evilard.ch

- Andreas Keller

B} 6-621471

pracher =

an zentraler Lage zu verkaufen

3%2- und 4%2-Zimmer-Wohnungen

» Spezielle Raumhdohe (2.65m)

 Verglaster Balkon (Wintergarten) oder Loggia .
* Minergiebau, Solaranlage

° WM/ Tumbler in der Wohnung

* Intelligente Bauweise (hindernisfrei)

Information:

Bracher und Partner AG vivreavecservices

bonacasa’

T 032 345 35 45
kontakt@bracher.ch
www.schuesspark.ch

Bj 6-621472

treuhdnder
unternehmensherater
fmmobilienfachleute
bonacasa

Gehobenes Wohhen in Biel

» Eigener Lift

» Ruhige Lage im Stadtzentrum 3
» Carport oder Garage

* Anpassbare Grundrisse

» Grosszlgige, helle Raume * Wintergarten

 gute Besonnung (Morgen-, « grosszugige Attikaterrasse
Mittag-, Abendsonne)  Nutzflache ab 190 m?

» Schwellenlose Bauweise > ab CHF 864°000.-

AN O Vivredvecservices

Bracher und Partner AG
Andreas Keller

T 032 345 35 45
kontakt@bracher.ch
www.schuesspark.ch

bonacasa
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Wohnen mit verschiedenen Diensten

Wohnen inklusive Baby-
sitterdienst, Pflegeange-
bote, Haustierbetreuung
oder Mahlzeitendienst?
Das Konzept «Bonaca-=
sa» ermoglicht dies und
vieles mehr. Zum Bei-
spiel im Schisspark Biel.
SARAH ZURBUCHEN

Ursula und Peter Althaus haben
wahrend 35 Jahren in einem Rei-
henhaus in Ipsach gewohnt. «<Doch
in den letzten Jahren wurde uns die
Arbeit im Garten einfach zuviel»,
sagt Peter Althaus. Ausserdem
wollte das aktive und kulturell inte-
ressierte Ehepaar ndher ans Stadt-
zentrum heranriicken. Sie entschie-
den sich fiir eine Eigentumswoh-
nung im Schiisspark Biel. Hier hat
die Bracher und Partner AG in einer
modernen Uberbauung das Wohn-
konzept Bonacasa verwirldicht. Das
Ehepaar Althaus bildet mit einer
zweiten Partei eine kleine Eigen-
tumsgemeinschaft. «<Wir haben ein
tolles Verhiltnis untereinander, was
bei Eigentumsgemeinschaften be-
kanntlich nicht selbstverstandlich
ist», sagt Ursula Althaus.

Zielgruppe Senioren

Das Konzept Bonacasa ist iiber-
wiegend fiir die Zielgruppe der Se-
nioren entwickelt worden, aber
auch fiir Familien und andere jiin-
gere Mieter. Es bietet 24-Stunden
Sicherheit und Unterstiitzung in
der eigenen Wohnung. Dahinter
steckt das Drei-Sdulenprinzip aus
Sicherheits-, Bau- und Dienstleis-
tungsstandards auf der Basis mo-
dernster Informations- und Kom-
munikationstechnologien.

Peter Althaus: «Wir sind bewusst
zu einem Zeitpunkt umgezogen, als
wir noch die Energie hatten, das al-
les zu bewiltigen.» Denn die Réu-
mung des alten Hauses, der Ausbau
der neuen Wohnung und auch die
emotionale Komponente des Ab-
schiednehmens brauchte viel Kraft.

Altersheim hinauszégern
Das pensionierte Ehepaar schitzt

die Moglichkeiten, welche ihm bei

Bonacasa geboten werden, auch
wenn sie sie bislang nicht nutzen
mussten. So ist die Wohnung
schwellenlos gebaut und bietet ge-
niigend Platz, um sich auch mit ei-
nem Rollstuhl darin zu bewegen.
Und auch sonst bietet das Wohn-
konzept viele Dienstleistungen an,
welche Senioren - je nach Gesund-
heitszustand und Anspriichen - zu

Das Ehepaar Althaus in ihrer Bonacasa-Wohnung im Schiisspark Biel.

schitzen wissen. So wird zum Bei-
spiel die Erreichbarkeit fiir alle Be-
wohner via Call Center, Mobile, E-
Mail oder iiber die eigene Plattform
auf einem Tablet-PC sicher gestellt.
Ausserdem steht eine permanente
Ansprechperson fiir Anliegen,
Wiinsche und Bediirfnisse zur Ver-
fiigung. Fiir die Althauses ist klar:
Hier zu wohnen bedeutet, den
Schritt ins Altersheim hinauszuzo-
gern. So spielt auch die Tatsache,

dass die Wohnung per Lift erreich-
bar ist, eine wichtige Rolle. «Das ist
unsere letzte Wohnung, also wer-
den wir wohl irgendwann den Lift
bendétigen», so Peter Althaus.

Guter Standort Schiisspark

Und wie hat sich das Ehepaar an
das stddtische Umfeld gewdhnt?
«Sehr gut», meinen die beiden. Sie
hitten sich gut eingelebt, die 1andli-
che Wohnumgebung fehle ihnen

Bild: Olivier Gresset

nicht. Das Paar geniesst das Vielsei-
tige des Schiisspark-Standortes. Das
Stadtzentrum ist nah, der Ma-
dretsch-Schiiss entlang sind schone
Spaziergdnge bis zum Stadtpark
moglich, und der Verkehr stort ei-
gentlich kaum. Und wer den Kon-
takt zu den Mitbewohnern sucht,
kein Problem: Regelmassig organi-
siert Bonacasa einen geselligen An-
lass fiir alle Bewohnerinnen und
Bewohner der Siedlung.

sz. Es gibt in der Schweiz bereits
zehn Uberbauungen mit 470 Woh-
nungen nach dem Bonacasa-Kon-
zept, weitere 1500 sind in der Pla-
nungs- oder Bauphase. Bonacasa-
Uberbauungen kombinieren zeit-
gerechtes und qualitativ hochste-
hendes Wohnen mit einem 24-
Stunden-Sicherheits- und Dienst-
leistungsnetz, das man erst dann
beansprucht, wenn man es beno-
tigt. Die Mieten und Nebenkosten
sind im Wettbewerb mit konventio-
nellen Wohnanlagen ohne ver-
gleichbaren Mehrwert nur leicht
héher. Zum einen werden bei Bona-
casa nur bezogene Dienstleistun-
gen berechnet, und zwar nach Auf-
wand. Die Wohnrdume sind gross-
ziigig, hell, schwellenlos, hindernis-
frei, verfiigen iiber ansprechende
Aussenanlagen und bodenebene
Duschsysteme. Waschmaschine
und Tumbler befinden sich in jeder

Wohnung, Uberbauungen nach Bo-
nacasa Standard bieten Wohnen
mit abrufbaren Dienstleistungen.
Dasreicht von Pflanzen- und Haus-
tierbetreuung iiber Briefkasten lee-
ren bis Einkauf und Wohnungsrei-
nigung. Jeder Bonacasa-Bewohner
hat die Moglichkeit, eine 7x24h Te-
lefonzentrale anzurufen und die ge-
wiinschten Dienstleistungen zu be-
stellen. Ein weiterer wichtiger Part
ist der virtuelle Concierge. Er ver-
netzt die verschiedenen Bonacasa-
Beteiligten und ist mobil fiir alle
Anliegen erreichbar. Wahrend 365
Tagen im Jahr hat jeder Bonacasa-
Bewohner Zugriff auf die Informati-
ons- und Dienstleistungsplattform.
Sei dies vom eigenen PC zu Hause,
an der Arbeitsstelle oder zukiinftig
auch via mobil vom iPhone aus.
Das Notrufsystem baut auf profes-
sionelle Partner. Dazu zdhlt die
7x24h Notrufzentrale Medicall, wie

470 Wohnungen nach Bonacasa-Konzept

auch Securitas, als Einsatzkraft bei
leichter Hilfe. Bei Notfallen wird der
regionale Rettungspartner direkt
alarmiert. Dank der neuen Techno-
logie kann die ganze Familie an das
Sicherheitssystem von Bonacasa
angeschlossen werden.

Das Wohnkonzept Bonacasa der
Bracher und Partner AG wurde
dieses Jahr mit einem zusétzlichen
Anerkennungspreis ausgezeichnet.
Der alljahrlich verliehene SVSM
(Schweizerische Vereinigung fiir
Standortmanagement) Award pra-
miert Projekte, die gesamthaft oder
unter einem besonderen Aspekt
des Standortmarketings beispiel-
haft und durch die Prédikate «in-
novativ», «praxisgerecht» und
«professionell» gekennzeichnet
sind. «Wir bewerten das Wohn-
konzept Bonacasa als stark multi-
plizierbar und zukunftstréachtig»,
sagt Jury-Prasident Stefan Vogler.
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